
La  fusion du réseau d'agences 
et de Belfius Connect





•

•

•

•

•

•

•

•



Spécialistes crédits et
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Head C2N

Manager de zone [12]

Manager de zone   
adjoint (11*)

Employé de support

Employé commercial

Conseiller commercial

Conseiller Assurances  

Expert Assurances

Spécialiste Crédits et  
Assurances

Head of Savers &  
Digitisation

Head of business

Segment lead Business 
(12)

CR Business banking

Assistent CR Business

(& Private banking)

Expert Assurances

business

Business banker

Head of PB&I
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CR Investors

(2 niveaux)  Directeur 
d'agence y compris.

Private banker

(2 niveaux)
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Chargé de relations Investing Expert Investing

Accent sur l’activation des Savers avec un profil Investor et gestion de

relations à360°

Accent sur les dossiers importants et complexes d’Investorsavec  

gestion de relation à 360° & accent sur Investors avec potentiel  

Private/Wealth

Chargé de relations Business Business Banker

Accent sur la gestion du portefeuille clients Business et la vente  

proactive Accent sur les dossiers complexes et lePrivate-Wealth

Gestion de relations Private Private banking expert

Accent sur les clients Private VIP et Business, proactivement auprès

des clients Private avec potentiel Wealth&  

collaboration intensive avecWealth
Accent sur le développement du portefeuille PrivateMembership

Conseiller Assurances Experts Assurances

Accent sur la vente de tous les produits d'assurancesparticuliers

surtout aux Savers &Investors

Accent sur les dossiers complexes et lesPrivate-Wealth-Business

individuals 58
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Exemples de trajets d’évolution

Conseiller commercial Spécialiste Crédits &Assurances

ConseillerAssurances Expert Assurances (NOUVEAU)

CRInvesting CR Investing expert (NOUVEAU)

CRPrivate Private banking expert (NEW)

Assistant CR Business &Private CRBusiness Business Banker



*Exceptionnellement : Full service Branch : soit 2 soirées/ semaine jusqu’à 18h30 soit 1 soirée/ semaine + 1 sa9h-12h
* *  exceptions à définir en fonction de la stratégie globale deBelfius
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